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”Tarkeinta on, etta asiakas viihtyy
ja saa Kkaikki tarpeelliset tuotteet”

Kupiaisen perheyrityksessi on uskoa tulevaisuuteen. Anun ja Petrin poika Antti on jo kovasti mukana kaupan tekemisissa.

KITEE
Kari Sarkkinen

Kupiaisen suku on ollut
osa kiteeldistd yritysela-
méd 75 vuoden ajan. Ny-
kyinen kauppias Petri Ku-
piainen edustaa puolisonsa
Anun kanssa kolmatta su-
kupolvea. Toista kauppias-
sukupolvea edustava Martti
Kupiainenkaan (86) ei ole
vield tdysin jattdnyt tyotddn
kaupassa.

Kun Petri Kupiaiselta ky-
syy, mikd nousee kauppias-
suvun historiassa parhaaksi
asiaksi, vastaus tulee suoral-
ta kédeltd: Asiakkaat, erityi-
sesti pitkét asiakassuhteet.

Hén kertoo olevan kym-
menid vuosia ja jopa kolmes-
sa sukupolvessa kestineitd
asiakassuhteita.

—Kaikki asiakkaat ovat
tarkeitd, mutta kylla pitkat
asiakassuhteet, uskolliset
asiakkaat ja asiakkaiden ta-
paaminen, tuntuvat parhail-
ta.

KUPIAISESSA on vuosi-
kymmenten aikana investoi-

tu, kehitetty toimintaa ja ha-
luttu pysya koko ajan kehi-
tyksessd mukana. Historiaa
miettiessd Petri Kupiaisen
mielessé ovat liiketoiminnan
suuret laajennukset.

Nykyédin Kiteen keskus-
taa hallitsee Suomen suu-
rin K-Supermarket ja yritys
tyollistdd 36 tyontekijda,
joista kokoaikaisia on 12.

—Olemme pystyneet luo-
maan omalta osaltamme tyo-
paikkoja ja palveluita. Olem-
me omalta osaltamme my0s
olleet koko Kiteen kehityk-
sessd vahvasti mukana. Se
vaatii téllaisella markkina-
alueella ja voimakkaasti kil-
paillulla alalla jatkuvaa pon-
nistelua.

KITEEN voimakas ke-
hittyminen 70-80 -luvuilla
vaikutti merkittavasti myos
Kupiaisen yritystoimintaan.

—Kiistatta se on mainitse-
misen arvoinen asia. Se oli
hienoa aikaa. Thmisilla oli
halu ja mahdollisuus tydllis-
tyd omalle paikkakunnalle.

Petri Kupiainen pohtii,
mitkd kaikki asiat vaikut-

tavat paikkakunnan kehit-
tymiseen.

—Ihmisid on kolmenlai-
sia. Osa haluaa paikkakun-
nalle, kun nikee, ettd taalla
on ty6td. Osa haluaisi jaada
paikkakunnalle, mutta ha-
nen ammattinsa on niin har-
vinaislaatuinen, ettd taalla ei
ole sellaista tyotd. Tietysti
on sellaisia, ettd he halua-
vat vilkkaammille paikoille.

Pohdinta jatkuu toiveella,
ettd Kiteelld olisi ihmisii,
joilla on rohkeutta yrittdmi-
seen ja toimimiseen. Hian
toivoo pohjanmaalaista yrit-
tdjahenked Kiteellekin.

My6s Kiteen kaupungin
suuntaan ldhtee Kupiaisel-
ta selked viesti.

—Kiteen tulevaisuuden
kannalta avainasemassa
ovat teolliset tyopaikat. Kai-
paamme Kiteen kaupungil-
ta nyt aktiivista otetta, jotta
Kiteelle saadaan uusia teol-
lisia yrityksid. Naitd teol-
lisia yrityksid on etsittdva
madrétietoisesti Kiteen ul-
kopuolelta.

PETRI Kupiainen tunnus-

taa, ettd yrittdminen ei ole
tdnd paivani helppoa. Eri-
tyisesti nykyinen maailman-
tilanne vaikuttaa haasteita
lisddvasti.

Haasteiden seldttdmiseen
Petri Kupiainen sanoo napa-
kasti yhden lddkkeen: En-
tistd tarmokkaamman yrit-
tdmisen.

—Aina, kun on investoitu
paljon, haasteeksi tulee ku-
lujen nousu. Kun ison lainan
ottaa investointeihin, niin
kyllé se pienelle perheyrit-
tdjélle on haaste. Ja niitd in-
vestointeja on jatkuvasti.

—Olisi uusia kehitysi-
deoitakin, mutta kaikki pi-
tad suhteuttaa paikkakunnan
kehitykseen.

—Tassd tulemme siihen,
ettd paikkakunnan kehitys
on kiinni tyOpaikoista. Jos
olisimme jossakin isossa
kaupungissa, missd mark-
kinat kehittyy, olisi se pal-
jon helpompaa.

Mutta paljon Kupiaiselta
kysytylld Vendjén liikenteen
vaikutuksella ei ole Kupiai-
selle ollut isoa merkitysta.

—Suurimmillaan tax free

-myynti oli vajaat kaksi pro-
senttia.

Haasteisiin Kupiainen on
vastannut myds pitkdjantei-
selld toiminnalla ja suunni-
telmallisuudella. Kitee on
myos se paikkakunta, missi
Petri Kupiainen haluaa kai-
kista sen haasteista huoli-
matta toimia ja yrittaa.

PETRI Kupiainen nékee,
miten nykyisen maailman-
tilanteen tuomien uhkien
esilldolo medioissa vaikut-
taa kaupassa.

—Se tekee ihmiset varo-
vaisemmiksi.

Tédma ndkyy ihmisten os-
toskdyttdytymisessd, vaik-
ka péivittdistavarakauppa
on suhdanteista vihemman
riippuvaa.

—Edullisempien tuottei-
den kysynta kasvaa. Mut-
ta asiakkaat haluavat myos
suomalaista ja paikallista
ja kauppahan tarjoaa mie-
lellddn sitd, mitd asiakkaat
ostavat.

—Meilld myytéva liha on
aina suomalaista, ainoastaan
péésidisend on haasteena
saada riittdvasti suomalais-
ta lampaanlihaa myyntiin,
jolloin saatetaan joutua ot-
tamaan ulkomaista. Koto-
na perheemme valitsee ai-
na suomalaisen tuotteen ja
lghiruokaa kdytdmme myds
paljon.

SUOMALAISESTA ja la-
hiruoasta puhuttaessa paa-
semme keskusteluun tuot-
tajalta kauppaan johtavas-
ta ruokaketjusta. Siind ovat
viime aikoina puhuttaneet
kaupan kahmimat suuret
voitot tuottajien kérsiessd
kustannustensa alla.

Tdhén Petri Kupiainen
toteaa suoraan, ettd voitto-

jen kahmiminen ei koske
ruohonjuuritason kauppiai-
ta. Tukkujen ja keskusliik-
keiden tilanteeseen hin ei
ota kantaa, vaan toteaa, et-
td kauppiaat puhuvat omis-
ta asioistaan ja tukkuporras
omistaan.

—Meillé tulos on prosentti
tai puolitoista liikevaihdos-
ta. Voittoa on tehtdvi, ettd
pystymme tekeméddn inves-
tointeja, hin toteaa luetel-
len pitkén listan kuluja, jot-
ka syovit kauppiaan tulosta.

—Kylld se tuottajienkin
asema on tiukka. Toivon
heille parempia ansioita.

TULEVIA suunnitelmia
Petri Kupiaisella on paljon-
kin ja niitd myds toteutetaan
yksi kerrallaan. Karkeen hian
nostaa palvelutason yllépi-
tdmisen.

—Térkeintd on, ettd asia-
kas viihtyy ja saa kaikki tar-
peelliset tuotteet.

—Hintataso on sellainen,
mitéd tutkitaan paljon. Toi-
saalta pitdd olla kilpailuky-
kyinen, mutta toisaalta ha-
lutaan palvelua, halutaan
suomalaisia tuotteita ja 1a-
hituotteita, se on laaja ko-
konaisuus.

Investointisuunnitelmis-
sa on viedd ledivalaistuk-
sen toteuttaminen loppuun,
mahdollisesti marketin laaja
katto saa aurinkopaneelit ja
varavoimaakin on mietin-
néssi sdhkokatkojen varalle.

Tassé viikolla on kuiten-
kin juhlan aika.

—Olemme hyvin kiitolli-
sella, positiivisella ja ndy-
rilld mielelld, ettd tillaiset
juhlaviikot saadaan jirjestet-
tyd. Kauppa on hyvissé kun-
nossa. Kiinteistd on sopivan
kokoinen ja nykyaikainen,
Petri Kupiainen saa todeta.

Virstanpylvaita
75 vuodelta

- Sekatavarakauppa V. Kupiainen avasi ovensa
SYP:n vuokratiloissa 6.10.1947. Kauppiaina Antti ja

Viino Kupiainen.

- Oma liikekiinteistd vuonna 1958.
- Talouskauppa Kupiaisen laajennus valintamyy-

malidksi vuonna 1964.

- K-Halli Kupiaisen avajaiset 1975.
- Tavaratalo Kupiainen avattiin nykyiselld paikal-

la 19.3.1986.

- Neljén laajennuksen jilkeen, joista viimeisin vuon-
na 2008 kauppakeskus on saavuttanut nykyisen muo-
tonsa: Reilut 12 000 kayttoneliotd, josta Supermarke-

tin kdytossa 5000 neliota.

Palkitsemisia:

- 2012: Pohjolan maakunnallisen turvallisuuspal-
kinto Petri Kupiainen Oy:lle.
- 2013: Pohjois-Karjalan maakunnallinen yrittdja-

palkinto.

-2014: K-Supermarket Kupiainen on ketjunsa pa-
ras kauppa Laatujérjestelmin kriteereilld mitattuna.



